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La Factoría de Innovación Gran Canaria 
Seminario Emprender es Vender (JetSelling) 

PRESENTACIÓN  

 
El objetivo del seminario es de dotar a los 
emprendedores de conocimientos y herramientas 
que les permita mejorar sus resultados de ventas. 
 
Promover la venta como pilar fundamental para el 
éxito empresarial: 
 
• Empoderar al emprendedor en su rol de 

Vendedor. 
• Dar a conocer las claves para superar los miedos 

a la actividad de vender. 
• Diseñar un mensaje comercial con resonancia 

que impulse la venta. 
 
*Máximo 20 asistentes 
 

Jueves 18 de Diciembre (3 horas) 
Aula Global, Edificio INCUBE-SPEGC; Recinto Ferial de Canarias 
(INFECAR); Avenida de la Feria, 1, Las Palmas de Gran Canaria 

Impartido por Gustavo Brito 

- 15:00 Fase I – Sales Training 

- 16:00 Fase II – Sales Lab  

- 17:00 Fase II – Sales Lab 

- 18:00 Cierre de la Jornada 

Sales Training: 
• Emprender es vender 
• La importancia de saber vender tu idea. 
• No es lo que vendes es cómo lo vendes 
 
Sale Lab (Taller Práctico) 
• 5 claves para diseñar una estrategia de ventas 
Efectiva. 

 

 



Jueves 18 de DICIEMBRE de 2014 
 
Aula Global, Edificio INCUBE-SPEGC  

Recinto Ferial de Canarias (INFECAR)  

Avenida de la Feria, 1, Las Palmas de Gran Canaria 

 
http://www.eoi.es/fdi/grancanaria  

https://twitter.com/FDI_GC 
 

https://www.facebook.com/FactoriaDeInnovacionGranCanaria 
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