TALLER DE LA OPORTUNIDAD DE NEGOCIO HASTA LA FIRMA DEL
ACUERDO DE SOCIOS QUE BUSCANLOS INVERSORES

DIRECCION DEL CURSO:

Mathieu Carenzo es profesor de Ini-
ciativa Emprendedora e innovacién del
IESE. Trabajo en diferentes posi-ciones
en Europay América. Después de una
experiencia en Danone para iniciar su
carrera, trabajé en larama de helicé-
pteros de EADS: Eurocopter. Lideré el
crecimiento de la empresa en México, el
Caribe y América Central especiali-
zandose en laimplementacién de nue-
vas estructuras y el desarrollo de nuevos
mercados. Después de terminar su MBA
en el IESE, decidié profundizar su interés
en lainiciativa empresarial y tomar el
timén del “Entrepreneurship Center” del
IESE, donde coordino durante mas de 6
anos la docencia, lainvestigaciény las
actividades de divulgacion relacionadas
con la creacidon de empresay lainnova-
cién. Mathieu asesora a emprendedores
y ensena “creacidon de empresa” con un
enfoque en la financiacién de nuevas
iniciativas innovadoras en programas de
Alta direccion, educacion ejecutivay
MBA’s en 4 continentesy 3 idiomas.
Adicionalmente, actda como inversor
privado en varias empresas (se sienta en
el consejo de administraciéon de 2 de
ellas) y encabeza el desarrollo de la Glo-
bal Entrepreneurship Week en Espana.
Se gradu6 en ESSCA en Franciaen 98y
realizé su MBA en el IESE BusinessSchool
en Barcelona en 2006.

FECHA:

16 dejulio de 2014
HORARIO:

11:00 a 14:00y 15:00 a 18:00

DURACION:

6 horas

LUGAR:
.|
Edificio INCUBE

SPEGC -SALA GLOBAL

Recinto Ferial de Canarias (INFECAR)
Avda. de la Feria, 1.

35012 Las Palmas de Gran Canaria

DIRIGIDO:

Emprendedores en diferentes fases de
desarrollo. Emprendedores, con empre-
sas creadas, o empresarios individuales
que necesiten impulsar sus Proyectos
tecnologicos, asi como a las Pymes que
basan sus negocios fundamentalmente
eninternety en plataformas méviles.

OBJETIVOS:

Permitir a los emprendedores entender
mejor sus oportunidades de negocio, los
criterios de evaluacién de los inversores
asi como mejorar sus capacidades de co-
municacién para tener éxito en el proce-
so de financiacién. El programa combina
conferencias-coloquio, casos de estudio
asicomo coaching en un entorno de
intercambio constante entre el instructor
y los emprendedores.

PROGRAMA:

1.Cémo comunicar a los inversores.
2.Caso de estudio: Nova Capital.
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3.0portunidad de negocio versus
Oportunidad de Inversion.
4. Mitos y realidades del proceso de
financiacion.
5.Contraste y revision de puntos de
aprendizaje.
El programa esta concebido para em-
prendedores y equipos emprendedores
con proyectos de negocio en diferentes
etapas de desarrollo, con especial aten-
Cién a las necesidades y retos asociados
a la evaluacion de los basqueda de
financiacion. Se centra en la evaluacion
de la oportunidad, el desarrollo del mo-
delo de negocioy la presentacién a
inversores. Estas son las algunas de las
preguntas que se exploran:
- ¢Como se identifica una oportunidad
de negocio?

- ¢Coémo puedo valorar el equipo em-
prendedor?

- ¢Como se analiza el modelo de nego-
cioy su viabilidad financiera?

- ¢Como funcionay cuél es la dindmica
del proceso de captacién de fondos?

- ¢Cémo funciona el mercado de la fi-
nanciacion de empresas jovenes de
alto potencial de crecimiento?

- ¢Coémo comunicar su oportunidad de
negocio?

- ¢Cual debe ser la estructura finan-
ciera para asegurar la puesta en mar-
cha de una compania?

- ¢Como se estructura la empresa para
el crecimiento?

INSCRIPCION

PRECIO DEL CURSO 10 euros, IMPUESTOS INCLUIDOS

Este curso es gratuito para los participantes en el I/l Programa de Aceleracién de Empresas TIC de la SPEGC

+ INFO: compite@spegc.org - Telf. 928 42 46 00
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www.linkedin.com/in/mathieucarenzo
https://adobeformscentral.com/?f=P9DqtqVYiMUdnZrZDG86Iw

