¢{COMO SE EVALUA, VALIDA Y VALORA UNA OPORTUNIDAD DE NEGOCIO?
LOS METODOS INDISPENSABLES 2° EDICION

DIRE CCION DEL CURSO:

Mathieu Carenzo es profesor de Ini-
ciativa Emprendedora e innovacion del
IESE. Trabajé en diferentes posiciones en
Europay América. Después de una
experiencia en Danone para iniciar su
carrera, trabajé en larama de helico-
pteros de EADS: Eurocopter. Lideré el
crecimiento de la empresa en México, el
Caribe y América Central especiali-
zandose en la implementacion de nue-
vas estructuras y el desarrollo de nuevos
mercados. Después de terminar su MBA
en el IESE, decidié profundizar su interés
en lainiciativa empresarial y tomar el
timon del “Entrepreneurship Center” del
IESE, donde coordino durante mas de 6
anos la docencia, lainvestigacién y las
actividades de divulgacion relacionadas
con la creacién de empresay lainnova-
cién. Mathieu asesora a emprendedores
y ensefa “creacion de empresa” con un
enfoque en lafinanciacién de nuevas
iniciativas innovadoras en programas de
Alta direccién, educacion ejecutivay
MBA’s en 4 continentesy 3 idiomas.
Adicionalmente, actiia como inversor
privado en varias empresas (se sienta en
el consejo de administracion de 2 de
ellas) y encabeza el desarrollo de la Glo-
bal Entrepreneurship Week en Espaia.
Se gradud en ESSCA en Franciaen 98y
realizé su MBA en el IESE BusinessSchool
en Barcelona en 2006.

www.linkedin.com/in/mathieucarenzo

PRECIO DEL CURSO 10 euros, IMPUESTOS INCLUIDOS
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14 al 15 de julio de 2015

HORARIO:

dia 14-16:00a18:30, dia 15-09:30 a 14:00

DURACION:
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Edificio INCUBE

SPEGC -SALA GLOBAL

Recinto Ferial de Canarias (INFECAR)
Avda. de la Feria, 1.

35012 Las Palmas de Gran Canaria

DIRIGIDO:

Emprendedores en diferentes fases de
desarrollo.

OBJETIVOS:

Permitir a los emprendedores entender
mejor las caracteristicas de sus oportu-
nidades de negocio, diferenciar entre
una idea de negocio y una oportunidad
real de crecimiento asi como mejorar sus
capacidades de analisis con el objetivo
de tener una probabilidad mayor de

éxito.

CODIGO DEL CURSO:
SPEGC 32-2015

PROGRAMA:
I —
a. (Cémo se identifica, evallay valora

una oportunidad de negocio?

b. ;Cémo se analiza el modelo de nego-
cioy su viabilidad financiera?

c. ;Cudles son las pautas y variables a
tomar en cuenta a la hora de crear el
equipo emprendedor y durante sus
primeros afnos?

d. ;Cudl pueden ser la estructura finan-
ciera para asegurar la puesta en mar-
cha de una compania y su desarrollo
posterior?

e. ;€6mo comunicar su oportunidad de
negocio?

INSCRIPCION

Este curso es gratuito para los participantes en el IV Programa de Aceleracion de Empresas TIC de la SPEGC.
En caso de ocupar un espacio dentro de las instalaciones destinadas a emprendedores gestionadas por la SPEGC, tiene un descuento del 50% en la cuota de ingreso.

+ INFO: formacion@spegc

promueve:

Cabildo de
Gran Canaria

SPEGC

SOCIEDAD DE
Promocion Economica
DE GRAN CANARIA
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https://adobeformscentral.com/?f=QAKHTqddp1epvtYuvczfnQ

