
CÓDIGO DEL CURSO:
SPEGC 31/2014

PRECIO DEL CURSO 30 euros, IMPUESTOS INCLUIDOS

TALLER DE BLOG

MARKETING PARA EMPRENDEDORES

+ INFO: compite@spegc.org · Telf. 928 42 46 00

DIRECCIÓN DEL CURSO:

Carlos Bravo
Emprendedor y blogger, fundador de
Coguan (Ad Exchange en español) en el
2008 tras finalizar el doctorado en Suiza
en gestión de empresas. En el 2013 co-
funda Quondos. La primera plataforma
hispanohablante de e-learning en temas
de marketing y emprender online. Ha
participado en eventos para start-ups
como Iniciador y Seedcamp como ponen-
te y mentor. Le gusta ayudar a los que me
ayudan. Y a los demás también... Espe-
cialidades: marketing online, publicidad
en Internet, monetización de sitios web,
blog marketing, blogging, gestión de in-
ventario de publicidad online.

FECHA:

10 de septiembre de 2014

HORARIO:

2 sesiones de 11:00 a 14:00 y 16:00 a
19:00

DURACIÓN:

6 horas

LUGAR:

Edificio INCUBE
SPEGC -SALA GLOBAL
Recinto Ferial de Canarias (INFECAR)
Avda. de la Feria, 1.
35012 Las Palmas de Gran Canaria

OBJETIVOS:

1.Conocimiento de técnicas para llegar a
1.000 visitas por día desde en un plazo
de 12 meses.

2.Aumentar el tráfico, comentarios y fo-
llowers un 30-50% en 3-12 meses con
un blog.

3.Generación de contactos de clientes
potenciales con un blog en 6-24 meses.

DIRIGIDO:

Emprendedores y startups en TICs, no
hacen falta conocimientos previos.

promueve:

INSCRIPCIÓN

Esta acción formativa es gratuita para los participantes en el II programa de aceleración de empresas TIC de la SPEGC.
En caso de ocupar un espacio dentro de las instalaciones destinadas a emprendedores gestionadas por la SPEGC, tiene un descuento del

50% en la cuota de ingreso para cada curso / taller ofertado.

· Técnicas para generar ideas nuevas
para el blog.

· Evitar demandas cuando tienes un blog.
2. Cómo crear contenido que convierte
visitantes en lectores.

· Crear contenidos virales.
· Aprender a crear titulares memorables.
· Evitar que el usuario se escape cuan-

do llega a tu blog.
3. Generar tráfico recurrente al blog sin
gastar un solo euro.

· Generar expectativas para fomentar
la participación.

· Conseguir followers y retweets cuan-
do lanzas un post.

· Técnicas para aumentar el número de
suscriptores.

4. Ganar dinero con un blog.
· Fuentes de ingresos para un blog.
· Cómo captar anunciantes directos.
· Generar contactos y clientes para tu

negocio.PROGRAMA:

1. Crear un blog y mantener la motiva-
ción después de la primera semana.

· Cómo motivarse para conseguir una
publicación constante.

https://adobeformscentral.com/?f=qq5CPjhiyWK5NAMTLX%2Aetg

